Nombre Nombre Nombre
al Mail Mail Mail ) ¢En )
Distrito 1 donde estas
emprendedor  Teléfono Teléfono Teléfono ubicado?

Construccion de una idea de emprendimiento social con desarrollo tecnolégico

2 ¢ Qué te preocupa de su entorno?

¢En qué megatendencia te gustaria afrontar problemas? i o
A. ¢ Qué problema (objetivo) es el
que quieres resolver?

Cambios demograficos y sociales Cambios tecnoldgicos

Cambios econémicos B. ¢ Cual crees que es el origen o

Cambios climaticos y escasez de recursos la causa del problema (objetivo)?

Cambios geopoliticos

7
3 C. ¢Cuales crees que son las con-
secuencias del problema
¢En qué grupo/comunidad vulnerable te gustaria tener impacto? (objetivo)?
D. ¢En dénde crees que ocurre el
i i i ietivo)?
Adultos mayores Persona's.con discapacidad Comunidad Mujeres problema (objetivo)?
fisica o metal LGBT+
E. LCU?CL;Ser': atg)nt:%?iﬁl')q?ad del Presente / Pasado / Futuro
. . Miembros de pueblos o Victimas del . P ! '
Nifias, nifios, adolescentes . g . Animales
comunidades indigenas delito T
o . . rado
Edad (afnos) Género Estado civil St i (NN NSE
Enfermos croénicos o terminales Victimas de  desastreg Otro:
: 35a39 Soltero
naturales . Sin estudios E
1a4 40a44 | Femenino
4 5a8 45 a 49 Casado D
4 A c#uu:nes Basico
¢ Qué tipo de & :‘f & 10a 14 50 a 54 Soltero D+
ion ti i ? ; f
relacion tienes con la comunidad/grupo? 8 problema 15a18 55 2 59 Masculino | (Divorciado) . _ C-
i i ; (objetivo)? - Medio superior
Me interesa el tema pero no he trabajado con la | Pertenezco a la comunidad /grupo de manera : 19a24 60 a 64 Viudo C
comunidad / grupo directa 25 2 29 65 a 69 o o Superior c+
Indistinto Indistinto
No soy parte de la comunidad / grupo pero 30234 RN 09 Posgrado AB
Tengo am|goséc1"?nrrL1]|rl]|%r:§,/cg:jp%ertenecen ala cuento con conocimientos y herramien- No apllica
Rt giRden ayudar Grupo / comunidad a la que pertenece:
Tipo de necesidad que buscas atender
¢Qué podrias mejorar en su entorno?
9 Fisioldgica o basica Seguridad Social Autoestima Autorrealizacion
Medio - Satisfaccion ” g Describe:
A Vivienda . Educacion Comunidad
ambiente ante la vida Balance
vida — ¢Quién tendria interés en pagar por mejorar su situacion?
; trabajo
Seguridad Salud Com'plfomlso Empleo Ingresos ; . :
civico Gobierno Instituciones privadas
Interesados en ayudar el grupo vulnerable Instituciones publicas
Frecuencia con la que ocurre el problema (objetivo 10
g B (obj ) Familiares / amigos del afectado ONG
6 Diariamente Semanalmente Quincenalmente Afectado Otro:

Mensualmente Anualmente Unica vez

Describe a tu posible cliente:
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11

¢De qué forma ya se resuelve el problema?

Con tecnologia
A B Cc
Empresas o asocia-
ciones que realizan

productos o servicios
similares

Productos o servi-
cios que ofrecen

Rango de precios

¢Qué dolores tiene el usuario con las opciones actuales con tecnologia?

A B

Deficiencias
12

¢, Cémo se puede
mejorar?

Sin tecnologia

¢Como afrontar el problema? A través
de un

Describe:

)

A B c Producto
13

Servicio

La hipotesis del problema (objetivo) que quiero afrontar es cuya conse-
c cuencia de no afrontarse es y se vincula con la/s
Megatendencias . Este problema afecta en las
necesidades a de cuyo género es
, con estado civil
14

Actualmente el problema se resuelve con tecnologia mediante: ,

y presenta deficiencias en:

y

, lo cual se podria mejorar mediante

15 ¢A qué Herramienta Emergente se podria vincular la hipétesis de solucion? (no necesariamente debe ser la misma Megatendencia del problema)

Cambios demograficos y sociales Cambios econémicos

Crowdsourcing E-commerce
Crowdfunding Fintech
Gamificacion Intraemprendimiento

Co-housing - Coworkings E-learning

Marketing con causa Moneda digital / virtual

Responsabilidad social Servicios on demand

Compra basada en ética Outsourcing

Métodos electrénicos de pago sin efectivo

Compras regionales
P 9 "Cashless"

Portable health Cooperativas

Redes sociales Economia circular

Cambios geopoliticos Cambios tecnolégicos

Globalizacién 3.0 Impresion 3D

Gobierno abierto Tecnologias wearable

Alianzas internacionales Roboética
Alianzas con ONG' s Big data
Prensa Blockchain

Asociaciones civiles Nanotecnologia

Movimientos de la ciudadania Internet de las cosas

Nuevos canales de comunicaciéon| Realidad Virtual - Realidad aumentada

Redes sociales Machine learning - Deep learning

Otras Drones

Cambios climaticos y escasez de recursos

Biomimética
Biotecnologia
Huertos urbanos
Energia nuclear
Energia del mar
Energia geotérmica

Jardines verticales

Energias alternativas solar, edlica, hidroeléctrica

Urbanizacién ecolégica

Otras
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Elementos del Valor* (conceptos universales) ante el problema / dolor / necesidad insatisfecha

16 . L .
( en el cuadro 10 seleccionaste a quién agregara valor)
Ahorrara tiempo Conectara Tendra atractivo sensorial Hara sentir nostalgia
3"' tof Simplificara Reducira esfuerzos Informara Tendra Disefio/Estética
roducto g PP h P~ - P
P . Hara dinero Evitara molestias Reducira ansiedad Generara bienestar
servicio I S - . I
. Reducira riesgos Reducira costos Premiara Tendra un valor distintivo
agregara valor P PP — — . .
porque Organizara Brindara calidad Brindara entretenimiento Sera atractivo
Integrara Tendra variedad Tendra valor terapéutico Proporcionara acceso

Elemento de valor

Funcionalidad Principal

¢Qué funcionalidades

Proveera esperanza

Permite la autorrealizacion

Motivara

Permite crear una herencia
Crea afiliacion y pertenencia

Impulsa la
autotrascendencia

Adicional a los anteriores; si seleccionaste en el cuadro 10
gobierno o instituciones, también puedes seleccionar:

. . Calidad en
Atendera especificaciones
componentes
Tendra competitividad regulatoria Experiencia
Estandares éticos | Tiempo de respuesta Visiéon

Sera escalable
Ajuste cultural

Precio razonable
Innovacion

Compromiso
Equilibrio

Calidad del producto Responsabilidad social

¢Como se implementara?

17 5
tendra el desarrollo?  r\cionalidad Secundaria
Funcionalidad Extra
Tienda en linea Comision . Qué tipo de el e
é . e e
¢Coémo generaras o . desarrollo tecnolégico Dispositivo SHOMNED
18 ingresos? Suscripcion PEEES 19 planeas hacer Movil Apple Estatico Dindmico
para dar solucién al 0T
L o . -
Venta Complemento de compra problema (objetivo)? Mévil Android Medianamente Computadora de Escritorio
Dindmico (Windows / Linux / Mac)
El desarrollo tech que haré sera (para) , utilizando las herramientas emergentes , ,
20 El cual tendra como funcionalidad principal mediante . Funcionalidad secundaria
¢Qué tipo de innovacion ¢Qué tipo de impacto tiene tu bien o servicio? Comora Frecuencia de solucion del problema
ocuparias? . . P . :
Social Tecnoldgico £Qué tipo Unica vez Quincenal
En la organizacion Renta o
21 9 22 Cultural Ambiental 23 adqu(i’seicién SUSCIDGIG
uscripcion
En proceso Describe: se p 24 |Anual Semanal
En Marketing realizara? —
Intercambio Mensual Diario
En producto o servicio
25 ¢De qué manera generara ingresos y cual sera su %? 26 ¢Con qué figura legal te sentirias identificado? Red Instituciones
En especie % Local propio ed especializadas en el
Donativos P = Organizacién No Gubernamental (ONG) prop comunitaria P tema
Monetarios % . .
! Organizacion del Sector Civil (OSC)
Deportivos % |Sociales % . z
i Asociacion Civil (AC) ¢Cual sera APP/
Eventos diversos 0 . 0 27 | tu canal de Pagina web propia Facebook
Culturales __% | Entretenimiento | __ % Institucion de Asistencia Privada (IAP) ventas? Plataforma
Membresias o Sociedad Cooperativa
. . Combinacion de algunas de las anteriores con una figura
Venta de: Productos ‘ —% ‘ Servicios —% lucrativa completamente Tienda en linea Franquicia
Otro % Otro:

*Harvard Business Review
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28 Método de financiamiento

¢Tienes equipo de trabajo? Si No

Deuda

Ahorro personal

Crowdfunding de
donaciones

Crowdfunding de
recompensas

Subsidio

Capital

Crowdfunding de
capital

Inversion angel
50 mil a 1.5 mdp

Semilla

1.5mdp a5 mdp

Emprendedor 5
mdp a 50 mdp

Costo financiero

Créditos bancarios

Crowdfunding de
deuda

Necesito apoyarme de personas que conozcan sobre

29 | para realizar actividades de

Quiero llegar a nivel (local, nacional, regional, global)

31 ¢ A dénde quieres llegar y en qué tiempo?

en (meses/anos) porque

¢Como estara
conformado tu equipo?
30 | Personas con pago
Voluntarios

Otro:

%

32; Conoces o participas en alguna organizacion o

cial?

concurso so-

Enactus

Ashoka

Hult Prize

Ninguno

Otro:
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Ruta de navegacion

Navegacion
enlinea

Vincula Accede Solucién Método de pago Actua Interactua Cierra
0 1 2 3 4 5 6
‘ Accidn ‘ Ingreso de ‘
. credenciales -
Sin cuenta - N

> Landing

v
-
[«3]
(o)
(0]
o
o
]
=~

Web

» E-commerce

Propio

:

Descarga e
instalacion

Instalacion

Creacién de
cuenta

Funcionalidad Primaria

Elemento de valor 1:

Atributo (Implementacion):

SMS

Funcionalidad Secundaria

> Mail

Automatico

» Twitter

:

Gmail

Elemento de valor 2:

Atributo (Implementacion):

Funcionalidad Extra

Elemento de valor 3:

Atributo (Implementacién):

Pago con

~ tarjeta Unico
N £

Pago con
tarjeta
recurrente

Depdsito
referenciado

\

Pago con

efectivo

Canal de cobro
de terceros |

Transferir

Pedir por
teléfono

Enviar
Whatsapp |

Ninguno

() Buscar

N\

°<8 Compartir

Realizar

seguimiento

)
Repetir
accién

-

’ f-) Realizar

otra accion

Otro: |

| Eé Salir |

‘ Personalizar

a Ajustes de

S22,
..Recomendar/

.

@ Soporte/

@ Info

P

Salir

%

Cerrar Sesion
y Salir

N




Plataformas

alh

Erlr?;i):réh%edor

— Comercioen lared —

Modelo de Negocio

— Productos fisicos

— Micro pagos

Tarifas por
| transaccion

—  Digitalizacién

—Mercado de 2 partes

— Afiliacion

| Aprovechamiento |
del flujo de usuarios

'— Personaa persona

— Publicidad

—Exploracion de datos

— Publicidad

‘—Explotacion de datos

— Tarifa por hora

Anual

Por lapsos de

tiempo o periodos | | Suscripcion

Mensual

Pago mas
mantenimiento

— Consumibles

— Upsell

Basados en Consumo —

— Bajo Consumo

— De plan

Franquicia

Derechos

Licencia

- Distrito Emprendedor ®
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